FICHA CICLOS GRADO SUPERIOR / CO

IDENTIFICACIÓN  DEL  CICLO
	FAMILIA  PROFESIONAL
	DENOMINACIÓN  DEL  CICLO
	GRADO

	· COMERCIO  Y  MARKETING.
	· GESTIÓN  COMERCIAL  Y  MARKETING. 
	SUPERIOR


• TITULACIÓN :  TÉCNICO  SUPERIOR  EN  GESTIÓN  COMERCIAL  Y  MARKETING.

•  DURACIÓN :     UN  CURSO  ACADÉMICO  MÁS  UN  TRIMESTRE /  1400 HORAS.                                  
• DESCRIPCIÓN :  Este Título capacita para ejecutar los planes de actuación establecidos para la comercialización de los productos y / o sevicios en las mejores condiciones de calidad, tiempo, l ugar y precio, y administrar y gestionar un pequeño establecimiento comercial.  
CRITERIOS DE ADMISIÓN  DE ALUMNOS PARA CURSAR EL CICLO
	MODALIDADES  DE  BACHILLERATO
	MATERIAS  DE  BACHILLERATO

	
	 PREFERENTES  DE  2º CURSO
	RECOMENDABLES  EN    1º 

	· Ciencias de la Naturaleza y de la Salud.

· Humanidades y Ciencias Sociales.
	· ECONOMÍA Y ORGANIZACIÓN DE EMPRESAS.
	· 


ESTRUCTURA  DEL  CICLO
	MÓDULOS  DEL  PRIMER  CURSO
	HORARIO
	MÓDULOS  DEL  SEGUNDO  CURSO
	HORARIO

	· Gestión de compra venta.

· Investigación comercial.

· Política de marketing.

· Formación y orientación laboral.

· Segunda lengua.

· Logística comercial.

· Aplicaciones informáticas.

· Marketing en el punto de venta.
	4 h. / s.

3 h. / s.

4 h. / s.

2 h. / s.

5 h. / s.

5 h. / s.

4 h. / s.

3 h. / s.
	· Formación en centros de trabajo / FCT .


	3º Tr.- 440 h


COMPETENCIA  PROFESIONAL
	· Obtener, procesar y organizar la información en la investigación comercial.

· Gestionar el proceso de logística comercial.

· Gestioinar las operacionies de compraventa de productos y / o servicios.

· Elaborar la información de base para el establecimiento de las políticas de marketing y controlar la acción publicitaria.

· Planificar y dirigir las actuacines de merchadising en el establecimiento comercial.

· Interpretar información comercial en una determinada lengua extranjera.

· Operar con programas informáticos que faciliten la gestión integrada de las operaciones comerciales.

· Interpretar el marco legal, económico y organizativo que regula y condiciona la actividad comercial.



ÁMBITOS  EMPRESARIALES / PROFESIONALES  RELACIONADOS  CON  EL  CICLO
	· Establecimientos comerciales de todo tipo. Departamentos de comercialización y almacenaje de empresas industriales, comercio al por mayor ...  .

· Departamentos comerciales de empresas industriales, comerciales o agrícolas.

· Los puestos de trabajo más habituales que ocupa dentro de la empresa son :  Ayudante el jefe del producto; técnico de compra; técnico de venta;  técnico de nuevas instalaciones;  jefe de almacén; ayudante del jefe de logística; coordinador jefe de un grupo de representantes; jefe de ventas; técnico de marketing; técnico en trabajos de campo de investigaciones comerciales; en general; comercial. 



ACCESO  A  OTROS  ESTUDIOS 
	· Diplomado en :  Biblioteconomía y Documentación* , Ciencias Empresariales* , Estadística, Gestión y Administración Pública, Educación Social, Relaciones Laborales* , Trabajo Social* , Turismo* .

· Ing. Téc. en :  Informática de Gestión* , Informática de Sistémas* .    

· Maestro, en todas las especialidades* .           

                                                                                        


* = Hace referencia a los estudios que se pueden cursar en las Universidades de Murcia / Cartagena.
